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Instituto Técnico Pedagodgico

) PENSUM
TECNICO LABORAL EN VENTAS Y MERCADEO

¢ Modalidad: Presencial

¢ Duracién: 10 meses (5 bimestres)

¢ Estructura Bimestral: 2 médulos cada 2 meses
¢ Numero de Semanas por Bimestre: 8 semanas
¢ 10 Médulos de Formacion en total

OBJETIVO DEL PROGRAMA

e El programa de Auxiliar en Ventas y Mercadeo del Instituto INTEP tiene
como objetivo Formar técnicos competentes en el ambito de ventas y
mercadeo, capaces de disenar, implementar y evaluar estrategias
comerciales innovadoras que respondan a las necesidades del mercado
actual. El programa busca desarrollar habilidades en comunicacion,
negociacion, andlisis de mercados y gestion de clientes, promoviendo una
vision ética y sostenible para impulsar el crecimiento empresarial v
contribuir al desarrollo econémico de la region y del pais.

METODOLOGIA DEL PROGRAMA

e Combina un enfoque practico y teérico, adaptado tanto a la modalidad
presencial como virtual, para garantizar que los estudiantes adquieran
habilidades aplicables y conocimientos actualizados en el area de
comercio exterior.

e Clases tedrico - practicas, talleres y actividades

e Practicas, proyectos integradores, acompaiamiento y tutorias

e Plataforma virtual de aprendizaje
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TECNICO LABORAL AUXILIAR EN VENTAS Y MERCADEO
Moédulos de formacion
Técnicas de Ventas y Negociacion

2 Prospectar clientes PC

3 Planeacion y Gestion de Estrategias Comerciales | PGE

4 Comercio Exterior 1 CE1

5 Informatica INF
Transversales 6 Inglés Nivel A1 ING1
7 Servicio al Cliente SC

8 Procesos Administrativos PA
9 Emprendimiento EMP

10 Etica Laboral EL

Seminario Excel Intermedio EXC

Madulo de Grado

Practicas o Pasantias Empresariales PRA
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